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Plan wykładu 

• Polityka handlowa UE- na czym polega? 

• Udział UE w handlu światowym 

• Najważniejsi partnerzy handlowi UE 

• Główne problemy i wyzwania dla polityki handlowej UE 

 



Wprowadzenie 

• UE jest drugim największym eksporterem i importerem towarów na 
świecie  

• Wraz ze Stanami Zjednoczonymi i Chinami UE jest jedną z trzech 
największych światowych potęg handlowych 

• UE jest światowym liderem w handlu usługami. 

• Chociaż w UE mieszka zaledwie 6,9 proc. ludności świata, jej udział w 
handlu z resztą świata stanowi około 15,6 proc. globalnego eksportu i 
importu. 







Polityka handlowa UE 

• Handel jest dla UE jednym z czynników wzrostu i kluczowych 
priorytetów 

• Polityka handlowa jest kompetencją wyłączną UE. 

• Zniesie barier handlowych wewnątrz UE  

• Wolny handel między paostwami członkowskimi to jedna z zasad 
leżących u podstaw UE 

• Wspólna Zewnętrzna Taryfa Celna wobec paostw trzecich – unia celna 
1968 rok 

 



Umowy handlowe UE 

• Umowy handlowe to akty, 
którymi UE reguluje swoje 
stosunki handlowe z paostwami 
trzecimi. 

• To UE, a nie paostwa 
członkowskie uchwala prawo w 
dziedzinie handlu i zawiera 
międzynarodowe umowy 
handlowe. 

 

 



 
 
 
Umowy handlowe UE dzielą 
się na 3 kategorie, w 
zależności od treści:  

 

•umowy o partnerstwie gospodarczym 
– wspierają rozwój partnerów 
handlowych z paostw Afryki, Karaibów i 
Pacyfiku 

•umowy o wolnym handlu – 
umożliwiają wzajemne otwarcie rynków 
dzięki przyznaniu preferencyjnego 
dostępu; są zawierane z krajami 
rozwiniętymi i gospodarkami 
wschodzącymi 

•układy o stowarzyszeniu – są 
konkretyzacją szerzej zakrojonych 
porozumieo politycznych. 

 





Handel zewnętrzny UE 

• UE, Stany Zjednoczone i Chiny odpowiadały za 43% światowego 
handlu towarami w 2019 r. 

• Głównym partnerem UE w eksporcie w 2019 r. były Stany 
Zjednoczone, a w imporcie Chiny. 

• Maszyny i pojazdy stanowiły 41% eksportu UE i 33% importu UE w 
2019 r.  



UE w globalnym 
handlu 

 

• UE jest drugim największym 
eksporterem i importerem 
towarów na świecie - tylko 
Chiny eksportują więcej 
towarów, a Stany 
Zjednoczone więcej 
importują.  

 



Bilans handlowy 

 

W 2019 r. Stany Zjednoczone miały 
największy deficyt handlowy w 
handlu zagranicznym. 



Udział UE w globalnym 
handlu 

 

 

UE-27 miała drugi co do wielkości udział w 
światowym eksporcie i imporcie towarów w 
2019 r . 

Eksport towarów z UE-27 odpowiadał 15,4% 
światowego eksportu  

Większy udział miały tylko Chiny (16,2%),  



Udział UE w globalnym 
imporcie 

 

W 2019 r. Stany Zjednoczone miały 
większy udział w światowym imporcie 
(16,2%) niż UE-27 (13,7%) oraz Chiny 
(13,1%).  



 



Handel 
wewnątrzunijny a 
pozaunijny 
Znaczenie rynku wewnętrznego UE podkreśla 
fakt, że wewnątrzunijny handel towarami 
(łącznie eksport i import) był wyższy niż 
handel pozaunijny (eksport i import łącznie) 
dla wszystkich paostw członkowskich UE z 
wyjątkiem Irlandii  

(Najwyższe udziały handlu wewnątrzunijnego 
(powyżej 75% obrotów ogółem) odnotowano 
w Luksemburgu (82,0%), Słowacji (79,5%), 
Czechach (76,6%) i Węgrzech (75,1%), 



Główni partnerzy 
handlowi UE 

 

Wśród głównych partnerów handlowych 
najwyższe średnie roczne tempo wzrostu 
odnotowano w eksporcie do Chin (9,9%) i 
Meksyku (9,5%), 

Najniższy wzrost odnotowano w eksporcie do 
Rosji (3,3%) i Norwegii (4,1 %).  

Po stronie importu w latach 2009-2019 
import towarów z Meksyku (10,5%) i Turcji 
(8,1%) charakteryzował się najwyższym 
średniorocznym tempem wzrostu.  

Najmniejszy wzrost odnotowano dla importu 
z Norwegii (0,3%) i Rosji (2,3%), które były 
zarówno dużymi eksporterami produktów 
energetycznych, jak i Japonii (2,2%).  



Głowni partnerzy w 
eksporcie UE 
• Stany Zjednoczone  są najczęstszym 

odbiorcą towarów eksportowanych z UE-
27 w 2019 r. z udziałem na poziomie 
18,0%. 

• Wielka Brytania była drugim co do 
wielkości celem eksportu UE-27 (14,9% 
całości UE-27), a następnie Chiny (9,3%). 

• Siedem największych rynków docelowych 
dla eksportu towarów z UE-27 - Stany 
Zjednoczone, Wielka Brytania, Chiny, 
Szwajcaria, Rosja, Turcja i Japonia - 
stanowiły prawie trzy piąte (59,3%) 
całego eksportu towarów z UE-27.  



Główni partnerzy w 
imporcie UE 
• Chiny były największym dostawcą 

towarów do UE-27 w 2019 r.(18,7%) 

• Kolejni partnerzy po stronie importu to 
Stany Zjednoczone (12,0%) i Wielka 
Brytania (10,0%) 



Główne towary 
eksportowe i 
importowe UE 
• Ogólny poziom eksportu był o 10,2% 

wyższy niż poziom importu.  

• Najbardziej zauważalną różnicą jest udział 
energii, który był prawie czterokrotnie 
większy w przypadku importu niż w 
eksporcie.  

• Niższy udział importu maszyn i pojazdów 
oraz chemikaliów w porównaniu z 
eksportem.  



Wyzwania dla UE w handlu światowym 

• UE a przyszłośd  wielostronnego system handlu 

• ChRL i USA pozostają silnymi konkurentami UE.  

• Brexit? I jego skutki 



UE a WTO 

• UE przestrzega zasad Światowej Organizacji Handlu (WTO). 

• W czerwcu 2018 r. w kontekście rosnących na całym świecie napięd 
handlowych Rada Europejska podkreśliła, że należy utrzymad i 
pogłębiad system wielostronny oparty na prawie. 

• Stwierdziła również, że jest gotowa usprawnid – wspólnie z podobnie 
myślącymi partnerami – funkcjonowanie WTO.  

 



UE a Chiny 

• Najważniejszy partner handlowy 
po stronie importu 

• Napięte stosunki :inwestycje i 
dumping 

• Cel: ochrona unijnego rynku 

 

 



UE a USA 

• Zwrot ku protekcjonizmowi w polityce 
handlowej USA po dojściu Donalda 
Trumpa stanowił zagrożenie dla 
interesów gospodarczych UE 

• Negocjacje z USA w sprawie 
Transatlantyckiego partnerstwa 
handlowo-inwestycyjnego (TTIP) 
zostały zawieszone. 

 

 



Brexit a handel UE 

• 31 grudnia 2020 r. zakooczył się okres 
przejściowy w związku z wystąpieniem 
Zjednoczonego Królestwa z UE. 

• Oznacza to, że Zjednoczone Królestwo 
jest teraz formalnie paostwem 
trzecim, a prawo UE nie ma już tam 
zastosowania. 

• W handlu między Zjednoczonym 
Królestwem a UE obowiązują obecnie 
procedury i formalności celne. 

• Od 1 stycznia 2021 r. unijne 
przedsiębiorstwa, które kupują towary 
z Wielkiej Brytanii i wprowadzają je na 
rynek UE, stały się importerami, a te, 
które dystrybuują produkty do 
Wielkiej Brytanii, eksporterami. 
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